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1. Паспорт фонда оценочных средств 

1.1. Область применения  
Фонд оценочных средств (далее - ФОС) предназначен для проверки 

результатов освоения вида деятельности (ВД) ПМ.01 Организация и 
осуществление торговой деятельности и составляющих его профессиональных и 
общих компетенций, образовательной программы CПO по специальности 
38.02.08 Торговое дело. 

ФОС разработан на основании ФГОС, образовательной программы СПО и 
рабочей программы профессионального модуля ПМ.01 Организация и 
осуществление торговой деятельности (далее - ПМ). 

1.2. Планируемые результаты освоения профессионального модуля  
Результатом освоения ПМ является готовность обучающегося к 

выполнению вида профессиональной деятельности (в соответствии с рабочей 
программой ПМ) и сформированность профессиональных и общих 
компетенций. 

Формой аттестации по ПМ является экзамен по модулю.  
 

2. Формы контроля и оценивания элементов профессионального модуля 

Таблица 1 
Элемент профессионального модуля Форма контроля и оценивания 

Промежуточная 
аттестация 

Текущий контроль 

МДК.01.01 Организация торгово-

сбытовой деятельности на внутреннем и 
внешнем рынках 

Дифференцированный 
зачет 

Контрольный срез 

МДК.01.02 Организация и 
осуществление продаж 

курсовая работа, 
экзамен 

Контрольный срез 

МДК 01.03 Организация и 
осуществление закупок для 
государственных, муниципальных и 
корпоративных нужд 

дифференцированный 

зачет  
Контрольный срез 

УП.01.01 Учебная практика Дифференцированный 
зачет  

 

ПП.01.01 Производственная практика Дифференцированный 
зачет  

 

ПМ 01.01 (в целом) Экзамен по модулю  

 

  



 

 

3. Результаты освоения профессионального модуля 

3.1. Оценка профессиональных и общих компетенций 

В результате контроля и оценки по ПМ.01 Организация и осуществление 
торговой деятельности осуществляется комплексная проверка следующих 
профессиональных и общих компетенций: 

 

Таблица 2 

Профессиональные 
компетенции 

Показатели оценки результата 

ПК 1.1 Проводить сбор и анализ информации о потребностях 
субъектов рынка на товары и услуги, в том числе с 
использованием цифровых и информационных 
технологий 

ПК 1.2  Устанавливать хозяйственные связи с поставщиками и 
потребителями товаров и услуг, в том числе с 
применением коммуникативных возможностей 
искусственного интеллекта 

ПК 1.3  Осуществлять подготовку, оформление и проверку 
закупочной документации, в том числе с 
использованием электронного документооборота и 
сквозных цифровых технологий 

ПК 1.4  Осуществлять подготовку к заключению 
внешнеторгового контракта и его документальное 
сопровождение 

ПК 1.5  Осуществлять контроль исполнения обязательств по 
внешнеторговому контракту 

ПК 1.6  

 

Организовывать выполнение торгово-технологических 
процессов, в том числе с применением цифровых 
технологий 

Общие компетенции  
ОК 01 Выбирать способы решения задач профессиональной 

деятельности применительно к различным контекстам 
ОК 02 Использовать современные средства поиска, анализа и 

интерпретации информации, и информационные 
технологии для выполнения задач профессиональной 
деятельности 

ОК 03 Планировать и реализовывать собственное 
профессиональное и личностное развитие, 
предпринимательскую деятельность в 
профессиональной сфере, использовать знания по 
правовой и финансовой грамотности в различных 
жизненных ситуациях 



 

 

ОК 04 Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе 
и команде 

ОК 05 Осуществлять устную и письменную коммуникацию на 
государственном языке Российской Федерации с учетом 
особенностей социального и культурного контекста 

ОК 07 Содействовать сохранению окружающей среды, 
ресурсосбережению, применять знания об изменении 
климата, принципы бережливого производства, 
эффективно действовать в чрезвычайных ситуациях 

ОК 09 Пользоваться профессиональной документацией на 
государственном и иностранном языках. 

 

 

3.2. Общие и (или) профессиональные компетенции, проверяемые 
дополнительно: (не предусмотрено) 

3.3. Требования к портфолио: (не предусмотрено) 
3.4. Требования к курсовому проекту: представлены в методических 

указаниях к выполнению курсовой работы. 
 

4. Оценка освоения теоретического курса профессионального модуля 

4.1. Оценочные средства текущего контроля успеваемости и критерии 
оценки 

 

Комплект заданий для контрольного среза 

МДК.01.01 Организация торгово-сбытовой деятельности на внутреннем и 
внешнем рынках  

1 вариант 

1. Объекты торгово-сбытовой деятельности: материальные товары, услуги, 
работы 

2. Потребители: понятие, их права и защита 

3. Государственное регулирование коммерческой деятельности: понятие, 
назначение, механизм 

 

2 вариант 

1. Субъекты торгово-сбытовой деятельности 

2. Федеральные законы и нормативные акты по государственному 
регулированию коммерческой деятельности 

3. Торгово-сбытовая деятельность: назначение, сфера применения, 
сущность, содержание 

 

МДК.01.02 Организация и осуществление продаж 

1 вариант 



 

 

1. Понятие оптовой торговли, функции и особенности 

2. Розничная торговля: понятие, назначение, цели, задачи, виды 

3. Торгово-технологический процесс на предприятиях розничной 
торговли: понятие, назначение, структура, содержание 

2 вариант 

1. Виды оптовых торговых предприятий и их функции 

2. Классификация розничных торговых сетей 

3. Особенности организации и управления торгово-технологическими 
процессами в электронной коммерции 

 

 

МДК 01.03 Организация и осуществление закупок для 
государственных, муниципальных и корпоративных нужд  

 

1 вариант 

1. Понятие, цели, задачи и принципы контрактной системы 

2. Участники контрактной системы, их права и обязанности 

3. Централизованные закупки 

 

2 вариант 

1. Информационное обеспечение контрактной системы в сфере закупок 

2. Планирование закупок (ведение планов и планов- графиков закупок) 
3. Правила описания объекта закупки. Порядок составления технического 

задания 

 

Критерии оценивания компетенций 

Оценка «5» (отлично) выставляется в случае полного выполнения 
контрольного среза, отсутствия ошибок, грамотного текста, точность 
формулировок и т.д. 

Оценка «4» (хорошо) выставляется в случае полного выполнения всего 
объема контрольного среза при наличии несущественных ошибок, не 
повлиявших на общий результат работы и т.д. 

Оценка «3» (удовлетворительно) выставляется в случае недостаточно 
полного выполнения всех разделов контрольного среза, при наличии ошибок, 
которые не оказали существенного влияния на окончательный результат, при 
очень ограниченном объеме используемых понятий и т.д. 

Оценка «2» (неудовлетворительно) выставляется в случае, если допущены 
принципиальные ошибки, контрольный срез выполнен крайне небрежно и т.д. 

 

 

  



 

 

 

Фонд тестовых заданий 

по дисциплине МДК.01.01 Организация торгово-сбытовой деятельности 
на внутреннем и внешнем рынках  

1. Торговая деятельность – это 

1. совокупность процессов, связанных с куплей-продажей, удовлетворением спроса, 
минимизацией расходов и получением прибыли 

2. процесс доведения товаров от предприятий, производящих товары, до потребителей 

3. совокупность характеристик и условий процесса торгового обслуживания, определяемых 

профессионализмом и этикой обслуживающего персонала 

2. Получение максимальной выгоды (дохода, прибыли) - это 

1. цель коммерции 

2. тактика коммерции 

3. задача коммерции 

3. Совокупность приемов, способов и методов эффективного осуществления какого-либо 
вида предпринимательской деятельности. Эти процессы, как правило, связаны с 
движением товара по стадиям воспроизводственного цикла. 
1. технологические процессы 

2. коммерческие процессы 

3. промышленные процессы 

4. процессы доведения товаров до покупателей 

4. Успех коммерческой деятельности организации зависит от ряда факторов. Всех их 
можно разделить на две группы: 
1. внешние и внутренние 

2. юридические и физические 

3. прямого и косвенного воздействия 

4. материальные и финансовые 

5. К внешним факторам, влияющим на результат коммерческой деятельности, 
относятся 

1. факторы прямого воздействия 

2. факторы косвенного воздействия 

3. внутренние факторы 

4. научно-технической прогресс 

5. международная обстановка 

6. К факторам косвенного воздействия относятся 

1. экономическая, политическая, социальная обстановка в стране 

2. научно-технический прогресс 

3. социальные и культурные традиции 

4. биржи, ярмарки, выставки 

5. акционеры 

6. банковская система 

7. Внутреннюю среду организации формируют его ресурсы: 
1. материальные 

2. финансовые 

3. трудовые 

4. международные 

5. социально-культурные 

8. Важнейшую роль в настоящее время играют эти ресурсы, которые образует вся 
информация, находящаяся в документах предприятия 

1. информационные ресурсы 



 

 

2. трудовые ресурсы 

3. финансовые ресурсы 

4. материальные ресурсы 

9. За результаты внешнеэкономической деятельности коммерческого предприятия 
отвечает 

1. само коммерческое предприятие как в части экспортных поставок, так и импортных закупок 

2. Торгово-промышленная палата совместно с самим коммерческим предприятием 

3. определяется решением Международного арбитражного суда 

10. Обеспечивающими называются внешнеэкономические операции 

1. которые обеспечивают продвижение товаров от продавца к покупателю 

2. исполнение которых обеспечивается участием Торгово-экономической палаты в сделке 

3. оплата по которым имеет материальное обеспечение 

11. Реэкспортом называют коммерческие операции 

1. предусматривающие вывоз за границу ранее ввезенных товаров без какой-либо переработки 

2. предусматривающие проверку качества ввезенных ранее товаров 

3. предусматривающие выставление рекламаций по ввезенному ранее товару 

12. Международной торговой организацией является 

1. ВТО 

2. ЮНИСЕФ 

3. МАГАТЭ 

13. Государство осуществляет регулирование внешней торговли 

1. да, как административными, так и экономическими методами 

2. нет 

3. нет, регулирование внешней торговли осуществляет Международная торговая палата 

14. Сертификация ввозимой продукции регламентируется 

1. Законом РФ «О сертификации продукции и услуг» и действующей системой ГОСТов 

2. действующими санитарно-эпидемиологическими нормами и правилами 

3. Гражданским кодексом РФ 

15. Юридическое лицо (коммерческая организация, либо коммерческое предприятие) 
обязательно должно иметь в собственности какое-либо имущество: 
1. не обязательно, имущество может быть в хозяйственном ведении, оперативном управлении, 
в аренде и т.п. 
2. обязательно, без собственного имущества не может быть юридического лица 

3. в зависимости от содержания учредительных документов 

16. Главный источник формирования средств потребительских кооперативов: 
1. взносы пайщиков 

2. часть налоговых платежей 

3. государственные средства 

17. Сколько человек могут быть учредителями общества с ограниченной 
ответственностью 

1. один человек 

2. не более пяти человек 

3. несколько человек, но не более тридцати 

18. Государственные и муниципальные унитарные предприятия могут заниматься 
коммерческой деятельностью: 
1. могут, т.к. являются, как правило, предприятиями коммерческими 

2. не могут, т.к. решают определенный круг задач 

3. могут с разрешения вышестоящих организаций 

19. В составе учредителей акционерного общества могут входить 

1. юридические и физические лица 

2. юридические лица 



 

 

3. физические лица 

20. Основным инструментом, обслуживающим обращение товаров в условиях рынка, 
выступают 

1. деньги 

2. услуги 

3. ценные бумаги 

4. платежи 

 

МДК.01.02 Организация и осуществление продаж 

 

1.Основная функция розничной торговли – это ….. 
А. удовлетворение потребностей населения в товарах; 
Б. перемещение товаров; 
В. хранение товаров; 
Г.вариант А, Б, В. 
2.Назовите основную цель торгового предприятия при реализации 

товаров: 
А. извлечение дохода; 
Б. товародвижение; 
В. извлечение прибыли; 
Г. формирование убытка. 
3.Торговая сеть - это… 

А. совокупность торговых предприятий, расположенных в пределах конкретной территории 
и под общим управлением; 
Б. совокупность торговых предприятий, расположенных в пределах конкретной территории; 
В. совокупность торговых предприятий, находящихся под общим 

управлением; 
Г. совокупность торговых предприятий, расположенных на разных территориях. 
4.В летний и осенний сезоны стационарная сеть дополняется ….. 
А. киосками; 
Б. палатками; 
В. павильонами; 
Г. магазинами. 
5.Назовите дистанционный вид продаж: 
А. оптовая торговля; 
Б. посылочная торговля; 
В. розничная торговля; 
Г. варианты А, Б, В. 
6.Назовите торговое предприятие по организационно-правовой форме и 

виду предпринимательской деятельности: 
А. хозяйственное товарищество; 
Б. павильон; 
В. гипермаркет; 
Г. универсам. 
7. Назовите транспортный фактор, учитываемый при размещении 

торговой сети: 
А. интенсивность движения общественного транспорта; 
Б. численность населения; 
В. денежные доходы населения; 
Г. денежные расходы населения. 
8.Укажите правильный перечень типов торговых предприятий: 



 

 

А. стационарная, нестационарная, посылочная торговая сеть; 
Б. отдельно стоящие, встроенные; 
В. гипермаркет, супермаркет, гастроном; 
Г. варианты А, Б. 
9.Укажите признак, характеризующий тип торгового предприятия: 
А. общая площадь магазина; 
Б. методы продажи товаров; 
В. предоставляемый сервис; 
Г. варианты А, Б, В. 
10.Дайте характеристику фирменному магазину: 
А. реализует бренд одного отечественного производителя; 
Б. реализует бренды разных иностранных производителей; 
В. реализует бренды разных отечественных производителей ; 
Г. варианты А, Б, В. 
11.Совокупность параллельно или последовательно выполняемых операций и процедур 
при продаже товаров и организации товародвижения с использованием определенных 
средств и методов - это … 

А. технология торговли; 
Б. технологический процесс; 
В. организация торговли; 
Г. вариант А, Б, В. 
12.Назовите вид предпринимательской деятельности, связанный с куплей- продажей 
товаров и оказанием услуг покупателям: 
А. складирование; 
Б. размещение; 
В. торговля; 
Г. хранение. 
13. Определите функцию оптовой торговли: 
А. обособление промышленных предприятий; 
Б. обособление торговли; 
В. контроль за промышленными и торговыми предприятиями; 
Г. посредничество между промышленными и торговыми 

предприятиями. 
14.Назовите принцип рационального товародвижения: 
А. кратчайший путь движения товара; 
Б. максимальный путь движения товара; 
В. максимальная загруженность складских помещений; 
Г. вариант Б и В. 
15.Порядок учета объема продаж, запасов на начало и конец планируемого периода 
происходит… 

А. методом экстраполяции динамических рядов продажи; 
Б. методом использования коэффициента эластичности; 
В. нормативным методом определения потребности в товарах; 
Г. балансовым методом. 
16.Назовите вид розничной торговли, осуществляемой вне стационарной розничной сети 
с использованием специальных транспортных средств: 
А. разносная торговля; 
Б. развозная торговля; 
В. посылочная торговля; 
Г. комиссионная торговля; 



 

 

17.Оснащенное торговым оборудованием строение, не имеющее торгового зала и 
помещения для хранения товаров, с учетом одного рабочего места продавца это … 

А. киоск; 
Б. палатка; 
В. торговый автомат; 
Г. павильон. 
18.Помещения для хранения тары и контейнеров … 

А. подсобные; 
Б. административно-бытовые; 
В. технические; 
Г. комплексные. 
19.Назовите требования, предъявляемые для строительства торговых зданий, которые 
обеспечат наименьшие затраты труда и материальных ресурсов: 
А. эстетические требования; 
Б. строительные требования 

В. экономические требования; 
Г. санитарно-гигиенические требования. 
20.Частота завоза товара в магазин зависит от … 

А. емкости подсобных помещений; 
Б. количества покупателей; 
В. количества поставщиков; 
Г. состава поставщиков. 

 

МДК 01.03 Организация и осуществление закупок для 
государственных, муниципальных и корпоративных нужд 

 

1. Целью контрактной системы является: 
а) обеспечение государственных и муниципальных нужд; 
6) развитие конкуренции; 
в) борьба с коррупцией; 
г) поддержка субъектов малого предпринимательства. 
2. Укажите отношения, которые не регулируются контрактной системой: 
а) планирование и обоснование закупок; 
б) доведение лимитов бюджетных обязательств до государственных заказчиков; 
в) осуществление закупок; 
г) заключение государственного и муниципального контракта; 
д) особенности исполнения контрактов; 
е) мониторинг и аудит закупок, контроль закупок. 
3. Принципом контрактной системы не является: 
а) принцип открытости и прозрачности информации о контрактной системе в сфере закупок; 
б) принцип обеспечения конкуренции; 
в) принцип профессионализма заказчиков; 
г) принцип стимулирования инноваций; 
д) принцип привлечения квалифицированных поставщиков (подрядчиков, исполнителей). 
4. Может ли орган или учреждение Российской Федерации централизованно 
осуществлять закупки для нужд субъектов РФ: 
а) да, во всех случаях, по решению Президента РФ; 
б) да, но только в части закупок за счет межбюджетных трансфертов из федерального 
бюджета; 



 

 

в) да, но только в части закупок за счет межбюджетных трансфертов или на основании 
соглашений, заключенных между федеральным органом исполнительной власти по 
регулированию контрактной системы и субъектом РФ; 
г) нет? 

5. Какие действия заказчиком могут быть централизованы в рамках уполномоченного 

органа: 
а) планирование закупок; 
б) определение поставщиков (подрядчиков, исполнителей); 
в) заключение государственных и муниципальных контрактов, их исполнение, в том числе 
приемка поставленных товаров, выполненных работ (их результатов), оказанных услуг, 
обеспечение их оплаты; 
г) все вышеперечисленные? 

6. Централизация закупок может происходить по следующим признакам, определенным 
в решении о создании уполномоченного органа, уполномоченного учреждения либо 
решениями о наделении полномочиями соответствующих органов и учреждений: 
а) по товарной позиции или виду закупаемых работ (услуг); 
б) по ведомственной принадлежности заказчика; 
в) по способу определения поставщика, подрядчика, исполнителя; 
г) по начальной (максимальной) цене контракта; 
д) по всем вышеперечисленным. 
7. Электронный аукцион проводится в случаях: 
a) только при условии, если закупаемые товары, работы, услуги включены в «аукционный 

перечень» (утв. распоряжением Правительства РФ от 21.03.2016 № 471-p); 

6) если закупаемые товары, работы, услуги включены в «аукционный перечень» 

(утв. распоряжением Правительства РФ от 21.03.2016 № 471-р), а также по усмотрению 
заказчика в других случаях; 
в) только при условии, если закупаемые товары, работы, услуги включены в «аукционный 

перечень» (утв. распоряжением Правительства РФ от 21.03.2016 № 471-р), и в отношении 

закупаемых товаров, работ, услуг не допускается применять запрос котировок и запрос 
предложений. 
8. Закупка посредством проведения конкурса может осуществляться: 
a) во всех случаях без ограничений; 
6) во всех случаях, кроме случаев закупки товаров, работ, услуг из «аукционного перечня» 
(утв. распоряжением Правительства РФ от 21.03.2016 № 471-р); 
в) в случаях, если осуществлять закупку товаров, работ, услуг иными способами не 
допускается; 
r) только в случае закупки товаров, работ и услуг, указанных в Законе о закупках. 
9. Запрос котировок в общем случае может проводиться, если начальная (максимальная) 
цена закупки не более: 
a) 1 млн. руб.; 
6) 700 тыс. руб.; 
в) 500 тыс. руб.; 
r) 400 тыс. руб. 
10. Укажите условие, которое не обязательно должно быть определено в государственном 
или муниципальном контракте при его заключении: 
а) твердая цена, определенная на весь срок исполнения контракта; 
б) условия об ответственности заказчика и поставщика (подрядчика; исполнителя) за 
неисполнение 

или надлежащее исполнение обязательств, предусмотренных контрактом; 
в) условие о порядке и сроках оплаты товара, работы или услуги 

г) порядок действия сторон при форс-мажоре; 



 

 

д) условия о порядке и сроках осуществления заказчиком приемки поставленного товара, 
выполненной работы (ее результатов) или оказанной услуги, о порядке и сроках оформления 

результатов такой приемки. 
11. Возможно ли заключение контракта без составления единого документа, 
подписываемого двумя сторонами путем выставления исполнителем счета и оплаты его 
заказчиком: 
а) да; 
б) нет; 
в) только в отдельных случаях заключения контракта с единственным поставщиком 
(подрядчиком, исполнителем)? 

12. Возможно ли при заключении контракта поменять условия его исполнения, которые 
были определены в документации о закупке и в проекте контракта: 
а) да, если это будет согласовано органом контроля в сфере закупок; 
б) да, если не возражает победитель закупки, с которым заключается контракт; 
в) нет, ни в каких случаях; 
г) нет, кроме допустимых случаев увеличения количества поставляемого товара на сумму, не 

превышающую разницы между ценой контракта, предложенной таким участником, и 
начальной (максимальной) ценой контракта? 

13. Укажите орган контроля в сфере закупок, который правомочен провести 
внеплановую проверку муниципального заказчика по жалобе участника закупок на 
неправомерные действия заказчика, допущенные при проведении электронного 
аукциона: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 
в) муниципальный орган контроля в сфере закупок. 
14. Укажите орган или органы контроля в сфере закупок, который правомочен провести 
плановую проверку муниципального заказчика: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 
в) муниципальный орган контроля в сфере закупок. 
15. Укажите орган или орган контроля в сфере закупок, который правомочен провести 
плановую проверку регионального заказчика: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 
в) муниципальный орган контроля в сфере закупок.__ 

 

ВАРИАНТ №2 

 

1. Принцип открытости и прозрачности информации о контрактной системе в сфере 
закупок не предполагает раскрытия информации: 
а) о доведенных лимитах бюджетных обязательств до государственных заказчиков; 
б) об извещениях об осуществлении закупок (конкурса, аукциона), сведения о которых 
составляют государственную тайну, при условии, что такие сведения содержатся в 
документации о закупке или в проекте контракта; 
в) о жалобах на действия (бездействия) участников контрактной системы; 
г) о заключенных государственных и муниципальных контрактах. 
2. Нарушением принципа обеспечения конкуренции является: 
а) предъявление квалификационных требований к участникам закупки; 
б) размещение извещения об осуществлении закупки исключительно среди субъектов малого 

предпринимательства; 



 

 

в) предъявление различных требований к участникам закупки, являющихся субъектами 
малого предпринимательства, и у иным участникам закупки. 
3. Принцип профессионализма заказчиков не предполагает, что: 
а) все члены комиссии по осуществлению закупок должны пройти профессиональную 

переподготовку или повышение квалификации в сфере закупок; 
б) заказчики должны определить специальных работников, ответственных за сопровождение 

процесса закупок товаров, работ, услуг в организации; 
в) работники контрактной службы, контрактный управляющий должны иметь высшее 
образование или дополнительное профессиональное образование в сфере закупок. 
4. Отметьте, какие документы, в сфере планирования закупок, оформляемые 
заказчиком, подлежат размещению в открытом доступе посредством размещения их в 
единой информационной системе: 
а) план закупок; 
б) план-график; 
в) форма обоснования закупок; 
д) все указанные документы. 
5. Отметьте закупки, которые подлежат обязательному общественному обсуждению: 
а) закупки с начальной (максимальной) ценой контракта более 100 млн руб.; 
б) закупки с начальной (максимальной) ценой контракта более 500 млн руб.; 
в) закупки с начальной (максимальной) ценой контракта более 1000 млн руб. 
6. Отметьте процедуры, которые не проводятся в рамках общественного обсуждения 
закупок: 
а) обсуждение закупки в единой информационной системе посредством сбора замечаний и 

предложений пользователей и дачи ответа на них; 
б) очное публичное обсуждение закупок; 
в) проведение социологических опросов. 
7. Укажите основное отличие между конкурсом и аукционом: 
a) при проведении аукциона победитель выбирается по единственному критерию - цена 
контракта, а при проведении конкурса победитель выбирается по совокупности критериев (как 
минимум двух); 
6) при проведении аукциона победитель выбирается по цене контракта, а при проведении 
конкурса 

цена не играет значения, и победитель выбирается на основе оценки его предложений о 
качестве товаров, работ и услуг, и сведений о его опыте работы и иной квалификации; 
в) аукцион - это стадия проведения конкурса, когда среди отобранных найти на 
предквалификационном этапе участников конкурса, победителем признается участник, 
предложивший наименьшую цену контракта. 
8. Конкурсная документация - это: 
a) совокупность документов, которые участник конкурса подает заказчик для участия в 
конкурсе; 
6) номенклатурное дело заказчику, которое он формирует после завершения проведения 
конкурса, в которое включаются все заявки участников конкурса, а так же все документы, 
оформляемые заказчиков в рамках такого конкурса (извещение, протоколы, уведомления и т. 
д.); 
в) совокупность документов, оформляемых заказчиком, в которых содержатся вся 
необходимая информация о проведении конкурса, необходимая участникам о для подачи ими 
заявок и формулирования своего предложения по условиям исполнения контракта. 
9. Укажите вид отчета, в отношении которого Закон о закупках не предусматривает 

обязанность его формирования заказчиком: 



 

 

a) отчет о невозможности или нецелесообразности использования иных способов определения 
поставщика при осуществлении закупки у единственного поставщика (подрядчика, 
исполнителя); 
б) отчет о результатах проведения конкурса, аукциона, запроса котировок, запроса 
предложений; 
в) отчет об исполнении государственного (муниципального) контракта и (или) о результатах 

отдельного этапа его исполнения; 
r) отчет об объеме закупок у субъектов малого предпринимательства, социально 
ориентированных некоммерческих организаций. 
10. Укажите поставщиков (подрядчиков, исполнителей), которые могут не представлять 
заказчику обеспечение исполнения контракта: 
а) казенные учреждения; 
б) предприятие уголовно-исполнительной системы; 
в) организации инвалидов; 
г) субъекты малого предпринимательства; 
д) социально ориентированная некоммерческая организация. 
11. Заказчик создает приемочную комиссию для осуществления приемки поставленного 
товара (результата выполненной работы, оказанной услуги): 
а) во всех случаях для принятия результатов исполнения контракта (его отдельных этапов); 
б) в случае, если контракты были заключены по результатам проведения конкурсов или 
аукционов; 
в) в случае если цена контракта превышает 50 млн руб.; 
г) по своему усмотрению в тех случаях, когда сочтет это необходимым. 
12. Экспертиза предусмотренных контрактом поставленных товаров, выполненных 
работ, оказанных услуг проводится привлеченными заказчиком экспертами, 
экспертными организациями: 
а) во всех случаях осуществления приемки товаров, работ, услуг; 
б) в случаях, если принимается высокотехнологичная (технически сложная) или 
инновационная продукция; 
в) по своему усмотрению в тех случаях, когда сочтет это необходимым, а также в отдельных 
случаях осуществления закупки у единственного поставщика (подрядчика, исполнителя). 
 

13. Укажите орган контроля в сфере закупок, который правомочен провести 
внеплановую проверку оператора электронной площадки по жалобе участника закупок 
на неправомерные действия оператора электронной площадки, допущенные при 
проведении электронного аукциона для нужд муниципального заказчика: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 
в) муниципальный орган контроля в сфере закупок. 
14. Укажите лица, которые не являются субъектами контроля в рамках контроля в 
сфере закупок, осуществляемого федеральным органом контроля в сфере закупок: 
а) федеральные заказчики; 
б) региональные заказчики; 
в) контрактные службы; 
г) контрактные управляющие; 
д) комиссии по осуществлению закупок и их члены; 
е) уполномоченные органы (уполномоченные учреждения) 
ж) специализированные организации; 
з) операторы электронных площадок; 
и) банки, осуществляющие банковское сопровождения контрактов. 



 

 

15. Укажите, что из приведенного ниже перечня не является объектом контроля в сфере 
закупок: 
а) результаты оценки заявок участников по неценовым критериям (критериям, относящимся к 
качеству и квалификации); 
б) обоснованность выбора способа определения поставщика (подрядчика, исполнителя); 
в) положения документации о закупке, касающиеся порядка оценки заявок по неценовым 
критериям (критериям, относящимся к качеству и квалификации); 
г) обоснованность определения дополнительных квалификационных требований к участникам 
закупки. 

 

 

Критерии оценивания компетенций 

Оценка «отлично» выставляется студенту за 80-100% правильных ответов;  
Оценка «хорошо» выставляется студенту за 60-79% правильных ответов;  
Оценка «удовлетворительно» выставляется студенту за 40-59% 

правильных ответов;  
Оценка «неудовлетворительно» выставляется студенту за менее 40% 

правильных ответов.  
 

4.2. Оценочные средства промежуточной аттестации и критерии 
оценки 

Промежуточная аттестация по МДК.01.01 Организация торгово-сбытовой 
деятельности на внутреннем и внешнем рынках проводится в форме 
дифференцированного зачета в 4 семестре, по МДК.01.02 Организация и 
осуществление продаж проводится в форме экзамена в 5 семестре, МДК 01.03 
Организация и осуществление закупок для государственных, муниципальных и 
корпоративных нужд, в форме дифференцированного зачета в 4 семестре 

 

 

Примерная тематика курсовых работ по дисциплине МДК.01.02 
Организация и осуществление продаж  

 

1. Допуск к участию в торгах участников размещения заказа (по исходным 
данным варианта). 

2. Организация контроля за размещением государственных и 
муниципальных заказов.   

3. Коррупция при размещении государственных и муниципальных заказов 

4. Оценка предложенных заявок на участие в конкурсе.   
5. Оценка предложенных котировочных заявок участников размещения 

заказа. 
6. Страхование грузов при исполнении государственного контракта купли-

продажи. 
7. Расчет этапов проведения аукциона, определение победителя аукциона 

(по исходным данным варианта).  
8. Договорные отношения между участниками. 



 

 

9. Страхование грузов при исполнении государственного контракта купли-

продажи. 
10. Особенности статей контрактов в зависимости от вида закупаемой 

продукции: товары, работы, услуги 

 

 

 

Вопросы к экзамену по МДК.01.02 Организация и осуществление 
продаж 

 

1. Объекты торгово-сбытовой деятельности: материальные товары, 
услуги, работы 

2. Субъекты торгово-сбытовой деятельности 

3. Специфика объектов коммерческой деятельности  
4. Потребители: понятие, их права и защита 

5. Государственное регулирование коммерческой деятельности: понятие, 

назначение, механизм 

6. Направления государственного регулирования: защита прав 
потребителей 

7. Устранение административных барьеров предпринимательской 
деятельности 

8. Торгово-сбытовая деятельность: назначение, сфера применения, 
сущность, содержание 

9. Составные элементы торгово-сбытовой деятельности: цели, задачи, 
принципы 

10.  Информация о покупателях, мотивах покупок, требованиях к товару 

11. Требования внешних и внутренних рынков к товарной продукции. 
12.  Информация о спросе, товарном предложении и рыночной 

коньюнктуре: основные понятия, информация о соотношении спроса и 
предложения 

13.  Сущность и порядок регулирования хозяйственных связей в торгово-

сбытовой деятельности 

14.  Организация хозяйственных связей в торговле: понятие, функции, 
классификация 

15.   Методы отбора поставщиков торгово-сбытовой деятельности 

16.  Требования к структуре и содержанию договора поставки, 
спецификации 

17.  Понятие и условия договора в коммерческой деятельности 

18.  Организация претензионной работы в торгово-сбытовой деятельности 

19. Транспортное обеспечение торгово-сбытовой деятельности: понятие, 
значение, виды транспортных средств 

20.  Правила перевозки скоропортящихся грузов 

21.  Договора перевозки: общие положения, разновидности договоров 

22.  Транспортные тарифы и правила их применения 



 

 

23.  Коммерческие акты: назначение, основания для составления, 
оформление 

24.  Информационные процессы: сбор, обработка, накопление, хранение, 
передача информации другим участникам коммерческой деятельности 

25.  Информационные ресурсы: товарно-сопроводительные документы, 
товарная маркировка и ее значение для предприятий-изготовителей 

26.  Содержание и организация закупочной работы 

27.  Основные методы закупок 

28.  Этапы процесса проведения закупки 

29.  Организация биржевой торговли: сущность и роль биржевой торговли 

30.  Торговля на аукционах, конкурсах (тендерах): сущность и виды торгов, 
сущность и организационные формы аукционов 

31.  Выставочно -ярмарочная деятельность 

32.  Условия внешнеторгового контракта 

33.  Документооборот внешнеторговых сделок 

34.  Методы разработки рекламной информации для внешних рынков 

35.  Понятие, сущность и задачи рекламы 

36.  Социально-психологические основы рекламы 

37.  Виды рекламных средств и условия их размещения 

38.  Понятие и виды коммерческих рисков 

39.  Методы снижения коммерческого риска 

40.  Эффективность коммерческой деятельности: основные понятия 

 

 

Критерии оценивания компетенций 

Оценка «5» (отлично) выставляется студенту, глубоко и прочно 
усвоившему программный, в том числе лекционный материал, последовательно, 
четко и самостоятельно (без наводящих вопросов) отвечающему на вопрос 
билета.  

Оценка «4» (хорошо) выставляется студенту, твердо знающему 
программный, в том числе лекционный материал, грамотно и по существу, 
отвечающему на вопрос билета и не допускающему при этом существенных 
неточностей (неточностей, которые не могут быть исправлены наводящими 
вопросами или не имеют важного практического значения). То же относится к 
освещению практически важных вопросов. 

Оценка «3» (удовлетворительно) выставляется студенту, который 
обнаруживает знание основного материала, но не знает его деталей, допускает 
неточности, недостаточно правильные формулировки, излагает материал с 
нарушением последовательности, отвечает на практически важные вопросы с 
помощью или поправками экзаменатора. 

Оценка «2» (неудовлетворительно) выставляется студенту, который не 
знает значительной части программного, в том числе лекционного материала.  
  



 

 

5. Фонд оценочных средств для экзамена по модулю 

1. Паспорт 

Назначение: ФОС предназначен для контроля и оценки результатов 
освоения профессионального модуля ПМ.01 Организация и осуществление 
торговой деятельности по специальности 38.02.08 Торговое дело. 
 

Профессиональные компетенции Показатель оценки результатов 

ПК 1.1. Проводить сбор и анализ 
информации о потребностях субъектов 

рынка на товары и услуги, в том числе с 
использованием цифровых и 
информационных технологий 

осуществляет поиск и систематизацию 
открытых источников информации о 

внутренних и внешних рынках для сбыта 
товарной продукции, в том числе с 
использованием цифровых технологий; 
оценивает объем спроса на товарную 
продукцию организации на внутренних и 

внешних рынках; составляет перечень 

требований внешних рынков к товарной 
продукции организации; разрабатывает 
рекомендации по омологации товарной 

продукции по итогам анализа требований 
определенного внешнего рынка; проводит 
анализ конъюнктуры, емкости товарных 
рынков; осуществляет подготовку 
аналитических документов по конкурентным 
преимуществам продукции организации на 
внешних рынках 

ПК 1.2. Устанавливать хозяйственные связи с 

поставщиками и потребителями товаров и 
услуг, в том числе с применением 

коммуникативных возможностей 

искусственного интеллекта 

выполняет операции по установлению 
хозяйственных связей с поставщиками и 

потребителями в установленной 

последовательности с соблюдением 
требований к их содержанию 

ПК 1.3. Осуществлять подготовку, 
оформление и проверку закупочной 
документации, в том числе с использованием 
электронного документооборота и сквозных 
цифровых технологий 

определяет начальную цену закупки с учетом 
требований федерального законодательства и 
проводит описание объекта закупки; 
составляет и оформляет закупочную 
документацию в соответствие с 
требованиями и осуществляет ее проверку 
для проведения закупочной процедуры; 
оформляет протоколы 

заседаний закупочных комиссий; 
выполняет проверку комплекта 

закупочной документации для обеспечения 
государственных, 
муниципальных и корпоративных нужд 

ПК 1.4. Осуществлять подготовку к 
заключению внешнеторгового контракта 

и его документальное сопровождение 

проводит анализ поступающих коммерческих 
предложений, запросов от потенциальных 
партнеров на внешних рынках и составляет 
список отклонений 

от приемлемых условий внешнеторгового 
контракта (перечень разногласий); 



 

 

осуществляет документальное оформление 
результатов переговоров по условиям 

внешнеторгового контракта; составляет 
сводные отчеты и предложения о 
потенциальных партнерах на внешних 
рынках; составляет список потенциальных 
партнеров для заключения внешнеторгового 
контракта; формирует проект 
внешнеторгового контракта и 

выполняет проверку необходимой 
документации для его заключения; 
осуществляет подготовку процедуры 
подписания внешнеторгового контракта с 

контрагентом 

ПК 1.5. Осуществлять контроль исполнения 

обязательств по внешнеторговому контракту 

осуществляет подготовку документа о 
приемке результатов отдельного этапа 

исполнения контракта; проводит сбор 
информации и документов о ходе исполнения 
обязательств по внешнеторговому контракту 
и разрабатывает на их основе план-график 
контрольных мероприятий по исполнению 

обязательств по внешнеторговому контракту; 
проводит мониторинг и 

документальное оформление отклонений от 
выполнения обязательств по 

внешнеторговому контракту; осуществляет 
подготовку 

предложений по применению мер 
ответственности и совершению 
соответствующих действий в случае 
нарушения обязательств и выполняет 

претензионную работу 

ПК 1.6. Организовывать выполнение торгово- 

технологических процессов, в том числе с 
применением цифровых технологий 

выполняет торгово- технологические 
операции в соответствие с установленным 

алгоритмом, в том числе с использованием 

искусственного интеллекта; осуществляет 
приемку товаров по количеству и качеству в 
полном соответствии с договором поставки; 
оформляет документы по приемке товаров в 
соответствие 

установленными требованиями; соблюдает 
правила охраны труда при выполнение 
торгово- технологических операций 

Общие компетенции Показатель оценки результатов 

ОК 01. Выбирать способы решения задач 
профессиональной деятельности 
применительно к различным контекстам 

распознает, анализирует и выделяет 
составные части задачи и/или проблемы в 

профессиональном контексте; определяет 
этапы решения задачи; эффективно 
осуществляет поиск необходимой для 

решения проблемы информации, составляет 
план действия и определяет 



 

 

необходимые ресурсы; демонстрирует 
владение актуальными методами работы 

в профессиональной и смежных сферах; 
реализовывает составленный план и 
оценивает результат и последствия своих 
действий (самостоятельно или с помощью 
наставника) 

ОК 02. Использовать современные средства 
поиска, анализа и интерпретации 
информации, и информационные технологии 
для выполнения задач профессиональной 
деятельности 

определяет задачи для поиска информации и 
их необходимые источники и планирует 
процесс поиска; структурирует и выделяет 

наиболее значимое в полученной 
информации; оценивает практическую 

значимость результатов поиска и оформляет 
его результаты; применяет средства 
информационных технологий, 
использует современное программное 
обеспечение и различные цифровые средства 
для решения профессиональных задач 

ОК 03. Планировать и реализовывать 
собственное профессиональное и личностное 
развитие, предпринимательскую 
деятельность в профессиональной сфере, 
использовать знания по финансовой 
грамотности в различных жизненных 
ситуациях 

определяет актуальность нормативно-

правовой документации в профессиональной 
деятельности; 
применяет современную научную 
профессиональную терминологию; 
определяет и выстраивает траектории 
профессионального развития и 

самообразования 

ОК 04. Эффективно взаимодействовать и 
работать в коллективе и команде 

эффективно взаимодействует с 
преподавателями, обучающимися в ходе 

профессиональной деятельности 

ОК 05.Осуществлять устную и письменную 
коммуникацию на государственном языке 
Российской Федерации с учетом особенностей 
социального и культурного контекста 

грамотно излагает свои мысли и оформляет 
документы по профессиональной тематике на 
государственном языке, проявляя 
толерантность в рабочем коллективе 

ОК 07. Содействовать сохранению 
окружающей среды, ресурсосбережению, 
применять знания об изменении климата, 
принципы бережливого производства, 
эффективно действовать в чрезвычайных 
ситуациях 

выполняет работы с соблюдением принципов 
бережливого производства и 

ресурсосбережения 

ОК 09. Пользоваться профессиональной 
документацией на государственном и 
иностранном языках 

понимает общий смысл четко 

произнесенных высказываний и текстов на 
профессиональные темы; участвует в 
диалогах на знакомые общие и 

профессиональные темы; строит простые 
высказывания о себе и о своей 

профессиональной деятельности; пишет 
простые связные сообщения на 
интересующие профессиональные темы 

 

  



 

 

Таблица 2 – Ключи к фонду тестовых заданий 

 

 

№ Компетенция Содержание вопроса Правильный 
ответ 

Фонд тестовых заданий МДК.01.01 Организация торгово-сбытовой 

деятельности на внутреннем и внешнем рынках 

1. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 

ОК 05; ОК 07; 

ОК 09; ПК1.1; 

ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Торговая деятельность – это 

1. совокупность процессов, связанных с куплей-продажей, 
удовлетворением спроса, минимизацией расходов и 
получением прибыли 

2. процесс доведения товаров от предприятий, 
производящих товары, до потребителей 

3. совокупность характеристик и условий процесса 
торгового обслуживания, определяемых 

профессионализмом и этикой обслуживающего персонала 

1. 

2. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 

ОК 05; ОК 07; 

ОК 09; ПК1.1; 

ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Получение максимальной выгоды (дохода, прибыли) - 
это 

1. цель коммерции 

2. тактика коммерции 

3. задача коммерции 

1.  

3. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 

ОК 05; ОК 07; 

ОК 09; ПК1.1; 

ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6.6 

Совокупность приемов, способов и методов 
эффективного осуществления какого-либо вида 
предпринимательской деятельности. Эти процессы, как 
правило, связаны с движением товара по стадиям 
воспроизводственного цикла. 
1. технологические процессы 

2. коммерческие процессы 

3. промышленные процессы 

4. процессы доведения товаров до покупателей 

1.  

 

4. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Успех коммерческой деятельности организации зависит 
от ряда факторов. Всех их можно разделить на две 
группы: 
1. внешние и внутренние 

2. юридические и физические 

3. прямого и косвенного воздействия 

4. материальные и финансовые 

 

1 

 

5. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 

К внешним факторам, влияющим на результат 
коммерческой деятельности, относятся 

1. факторы прямого воздействия 

2. факторы косвенного воздействия 

3. внутренние факторы 

4. научно-технической прогресс 

5. международная обстановка 

1.  

2.  



 

 

1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

6. 

ОК 01; ОК 02; 

ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

К факторам косвенного воздействия относятся 

1. экономическая, политическая, социальная обстановка в 
стране 

2. научно-технический прогресс 

3. социальные и культурные традиции 

4. биржи, ярмарки, выставки 

5. акционеры 

6. банковская система 

1.  

2.  

3.  

 

7. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Внутреннюю среду организации формируют его ресурсы: 
1. материальные 

2. финансовые 

3. трудовые 

4. международные 

5. социально-культурные 

1.  

2.  

3.  

 

8. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Важнейшую роль в настоящее время играют эти 
ресурсы, которые образует вся информация, 
находящаяся в документах предприятия 

1. информационные ресурсы 

2. трудовые ресурсы 

3. финансовые ресурсы 

4. материальные ресурсы 

1.  

9. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

За результаты внешнеэкономической деятельности 
коммерческого предприятия отвечает 

1. само коммерческое предприятие как в части экспортных 
поставок, так и импортных закупок 

2. Торгово-промышленная палата совместно с самим 
коммерческим предприятием 

3. определяется решением Международного арбитражного 
суда 

1.  

10. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Обеспечивающими называются внешнеэкономические 
операции 

1. которые обеспечивают продвижение товаров от продавца 
к покупателю 

2. исполнение которых обеспечивается участием Торгово-

экономической палаты в сделке 

3. оплата по которым имеет материальное обеспечение 

1.  

 

11. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 

Реэкспортом называют коммерческие операции 

1. предусматривающие вывоз за границу ранее ввезенных 
товаров без какой-либо переработки 

1.  



 

 

ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

2. предусматривающие проверку качества ввезенных ранее 
товаров 

3. предусматривающие выставление рекламаций по 
ввезенному ранее товару 

12. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Международной торговой организацией является 

1. ВТО 

2. ЮНИСЕФ 

3. МАГАТЭ 

1.  

 

13. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Государство осуществляет регулирование внешней 
торговли 

1. да, как административными, так и экономическими 
методами 

2. нет 

3. нет, регулирование внешней торговли осуществляет 
Международная торговая палата 

1.  

 

14. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Сертификация ввозимой продукции регламентируется 

1. Законом РФ «О сертификации продукции и услуг» и 
действующей системой ГОСТов 

2. действующими санитарно-эпидемиологическими нормами 
и правилами 

3. Гражданским кодексом РФ 

1.  

15. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Юридическое лицо (коммерческая организация, либо 
коммерческое предприятие) обязательно должно иметь в 
собственности какое-либо имущество: 
1. не обязательно, имущество может быть в хозяйственном 
ведении, оперативном управлении, в аренде и т.п. 
2. обязательно, без собственного имущества не может быть 
юридического лица 

3. в зависимости от содержания учредительных документов 

1. 

 

16. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Главный источник формирования средств 
потребительских кооперативов: 
1. взносы пайщиков 

2. часть налоговых платежей 

3. государственные средства 

1.  

17. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 

Сколько человек могут быть учредителями общества с 
ограниченной ответственностью 

1. один человек 

1.  



 

 

ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

2. не более пяти человек 

3. несколько человек, но не более тридцати 

18. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Государственные и муниципальные унитарные 
предприятия могут заниматься коммерческой 
деятельностью: 
1. могут, т.к. являются, как правило, предприятиями 
коммерческими 

2. не могут, т.к. решают определенный круг задач 

3. могут с разрешения вышестоящих организаций 

1.  

19. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

В составе учредителей акционерного общества могут 
входить 

1. юридические и физические лица 

2. юридические лица 

3. физические лица 

1.  

20. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Основным инструментом, обслуживающим обращение 
товаров в условиях рынка, выступают 

1. деньги 

2. услуги 

3. ценные бумаги 

4. платежи 

1.  

 

Фонд тестовых заданий МДК.01.02 Организация и осуществление продаж 

21. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Основная функция розничной торговли – это ….. 
А. удовлетворение потребностей населения в товарах; 
Б. перемещение товаров; 
В. хранение товаров; 
Г.вариант А, Б, В. 

А.  
 
 

22. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Назовите основную цель торгового предприятия при 
реализации 

товаров: 
А. извлечение дохода; 
Б. товародвижение; 
В. извлечение прибыли; 
Г. формирование убытка. 

В.  



 

 

23. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Торговая сеть - это… 

А. совокупность торговых предприятий, расположенных в 
пределах конкретной территории и под общим управлением; 
Б. совокупность торговых предприятий, расположенных в 
пределах конкретной территории; 
В. совокупность торговых предприятий, находящихся под 
общим 

управлением; 
Г. совокупность торговых предприятий, расположенных на 
разных территориях 

А.  

24. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

В летний и осенний сезоны стационарная сеть 
дополняется  
А. киосками; 
Б. палатками; 
В. павильонами; 
Г. магазинами 

Б.  
 

25. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Назовите дистанционный вид продаж: 
А. оптовая торговля; 
Б. посылочная торговля; 
В. розничная торговля; 
Г. варианты А, Б, В 

Б.  

26. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Назовите торговое предприятие по организационно-

правовой форме и 

виду предпринимательской деятельности: 
А. хозяйственное товарищество; 
Б. павильон; 
В. гипермаркет; 
Г. универсам 

А.  

27. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Назовите транспортный фактор, учитываемый при 
размещении 

торговой сети: 
А. интенсивность движения общественного транспорта; 
Б. численность населения; 
В. денежные доходы населения; 
Г. денежные расходы населения 

 

А.  
 

28. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 

Укажите правильный перечень типов торговых 
предприятий: 
А. стационарная, нестационарная, посылочная торговая сеть; 
Б. отдельно стоящие, встроенные; 
В. гипермаркет, супермаркет, гастроном; 
Г. варианты А, Б 

В.  



 

 

1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

29. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите признак, характеризующий тип торгового 
предприятия: 
А. общая площадь магазина; 
Б. методы продажи товаров; 
В. предоставляемый сервис; 
Г. варианты А, Б, В 

А.  

30. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Дайте характеристику фирменному магазину: 
А. реализует бренд одного отечественного производителя; 
Б. реализует бренды разных иностранных производителей; 
В. реализует бренды разных отечественных производителей; 
Г. варианты А, Б, В 

А.  

31. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Совокупность параллельно или последовательно 
выполняемых операций и процедур при продаже товаров 
и организации товародвижения с использованием 
определенных средств, и методов - это … 

А. технология торговли; 
Б. технологический процесс; 
В. организация торговли; 
Г. вариант А, Б, В 

А.  

32. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Назовите вид предпринимательской деятельности, 
связанный с куплей- продажей товаров и оказанием 
услуг покупателям: 
А. складирование; 
Б. размещение; 
В. торговля; 
Г. хранение 

В.  

33. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Определите функцию оптовой торговли: 
А. обособление промышленных предприятий; 
Б. обособление торговли; 
В. контроль за промышленными и торговыми 
предприятиями; 
Г. посредничество между промышленными и торговыми 

предприятиями 

Г.  
 

34. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 

Назовите принцип рационального товародвижения: 
А. кратчайший путь движения товара; 
Б. максимальный путь движения товара; 
В. максимальная загруженность складских помещений; 

А.  



 

 

ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Г. вариант Б и В 

35. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Порядок учета объема продаж, запасов на начало и конец 
планируемого периода происходит… 

А. методом экстраполяции динамических рядов продажи; 
Б. методом использования коэффициента эластичности; 
В. нормативным методом определения потребности в 
товарах; 
Г. балансовым методом. 

Г.  

36. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Назовите вид розничной торговли, осуществляемой вне 
стационарной розничной сети с использованием 
специальных транспортных средств: 
А. разносная торговля; 
Б. развозная торговля; 
В. посылочная торговля; 
Г. комиссионная торговля 

Б.  

37. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Оснащенное торговым оборудованием строение, не 
имеющее торгового зала и помещения для хранения 
товаров, с учетом одного рабочего места продавца это … 

А. киоск; 
Б. палатка; 
В. торговый автомат; 
Г. павильон 

А.  

38. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Помещения для хранения тары и контейнеров … 

А. подсобные; 
Б. административно-бытовые; 
В. технические; 
Г. комплексные 

А.  

39. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Назовите требования, предъявляемые для строительства 
торговых зданий, которые обеспечат наименьшие 
затраты труда и материальных ресурсов: 
А. эстетические требования; 
Б. строительные требования 

В. экономические требования; 
Г. санитарно-гигиенические требования 

В.  

40. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 

Частота завоза товара в магазин зависит от … 

А. емкости подсобных помещений; 
Б. количества покупателей; 

А.  



 

 

ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

В. количества поставщиков; 
Г. состава поставщиков 

Фонд тестовых заданий МДК 01.03 Организация и осуществление закупок для государственных, 
муниципальных и корпоративных нужд  

1 Вариант 

41. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Целью контрактной системы является: 
а) обеспечение государственных и муниципальных нужд; 
6) развитие конкуренции; 
в) борьба с коррупцией; 
г) поддержка субъектов малого предпринимательства 

а 

42. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите отношения, которые не регулируются 
контрактной системой: 
а) планирование и обоснование закупок; 
б) доведение лимитов бюджетных обязательств до 
государственных заказчиков; 
в) осуществление закупок; 
г) заключение государственного и муниципального 
контракта; 
д) особенности исполнения контрактов; 
е) мониторинг и аудит закупок, контроль закупок 

б 

 

43. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Принципом контрактной системы не является: 
а) принцип открытости и прозрачности информации о 
контрактной системе в сфере закупок; 
б) принцип обеспечения конкуренции; 
в) принцип профессионализма заказчиков; 
г) принцип стимулирования инноваций; 
д) принцип привлечения квалифицированных поставщиков 
(подрядчиков, исполнителей) 

д 

44. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Может ли орган или учреждение Российской Федерации 
централизованно осуществлять закупки для нужд 
субъектов РФ: 
а) да, во всех случаях, по решению Президента РФ; 
б) да, но только в части закупок за счет межбюджетных 
трансфертов из федерального бюджета; 
в) да, но только в части закупок за счет межбюджетных 
трансфертов или на основании соглашений, заключенных 
между федеральным органом исполнительной власти по 
регулированию контрактной системы и субъектом РФ; 
г) нет? 

б 

45. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 

Какие действия заказчиком могут быть централизованы 
в рамках уполномоченного 

органа: 
а) планирование закупок; 

г 



 

 

ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

б) определение поставщиков (подрядчиков, исполнителей); 
в) заключение государственных и муниципальных 
контрактов, их исполнение, в том числе приемка 
поставленных товаров, выполненных работ (их результатов), 
оказанных услуг, обеспечение их оплаты; 
г) все вышеперечисленные? 

46. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

 Централизация закупок может происходить по 
следующим признакам, определенным в решении о 
создании уполномоченного органа, уполномоченного 
учреждения либо решениями о наделении полномочиями 
соответствующих органов и учреждений: 
а) по товарной позиции или виду закупаемых работ (услуг); 
б) по ведомственной принадлежности заказчика; 
в) по способу определения поставщика, подрядчика, 
исполнителя; 
г) по начальной (максимальной) цене контракта; 
д) по всем вышеперечисленным 

д 

47. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

7. Электронный аукцион проводится в случаях: 
a) только при условии, если закупаемые товары, работы, 
услуги включены в «аукционный 

перечень» (утв. распоряжением Правительства РФ от 
21.03.2016 № 471-p); 

6) если закупаемые товары, работы, услуги включены в 
«аукционный перечень» 

(утв. распоряжением Правительства РФ от 21.03.2016 № 
471-р), а также по усмотрению заказчика в других случаях; 
в) только при условии, если закупаемые товары, работы, 
услуги включены в «аукционный 

перечень» (утв. распоряжением Правительства РФ от 
21.03.2016 № 471-р), и в отношении 

закупаемых товаров, работ, услуг не допускается применять 
запрос котировок и запрос предложений 

6 

 

48. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Закупка посредством проведения конкурса может 
осуществляться: 
a) во всех случаях без ограничений; 
6) во всех случаях, кроме случаев закупки товаров, работ, 
услуг из «аукционного перечня» (утв. распоряжением 
Правительства РФ от 21.03.2016 № 471-р); 
в) в случаях, если осуществлять закупку товаров, работ, 
услуг иными способами не допускается; 
r) только в случае закупки товаров, работ и услуг, указанных 
в Законе о закупках 

6 

49. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Запрос котировок в общем случае может проводиться, 
если начальная (максимальная) цена закупки не более: 
a) 1 млн. руб.; 
6) 700 тыс. руб.; 
в) 500 тыс. руб.; 
r) 400 тыс. руб. 

в 



 

 

50. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите условие, которое не обязательно должно быть 

определено в государственном или муниципальном 
контракте при его заключении: 
а) твердая цена, определенная на весь срок исполнения 
контракта; 
б) условия об ответственности заказчика и поставщика 
(подрядчика; исполнителя) за неисполнение 

или надлежащее исполнение обязательств, предусмотренных 
контрактом; 
в) условие о порядке и сроках оплаты товара, работы или 
услуги 

г) порядок действия сторон при форс-мажоре; 
д) условия о порядке и сроках осуществления заказчиком 
приемки поставленного товара, 
выполненной работы (ее результатов) или оказанной услуги, 
о порядке и сроках оформления результатов такой приемки 

г 

51. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Возможно ли заключение контракта без составления 
единого документа, подписываемого двумя сторонами 
путем выставления исполнителем счета и оплаты его 
заказчиком: 
а) да; 
б) нет; 
в) только в отдельных случаях заключения контракта с 
единственным поставщиком (подрядчиком, исполнителем)? 

в 

52. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 

ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Возможно ли при заключении контракта поменять 
условия его исполнения, которые были определены в 
документации о закупке и в проекте контракта: 
а) да, если это будет согласовано органом контроля в сфере 
закупок; 
б) да, если не возражает победитель закупки, с которым 
заключается контракт; 
в) нет, ни в каких случаях; 
г) нет, кроме допустимых случаев увеличения количества 
поставляемого товара на сумму, не 

превышающую разницы между ценой контракта, 
предложенной таким участником, и начальной 
(максимальной) ценой контракта? 

г 

 

53. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите орган контроля в сфере закупок, который 
правомочен провести внеплановую проверку 
муниципального заказчика по жалобе участника закупок 
на неправомерные действия заказчика, допущенные при 
проведении электронного аукциона: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 
в) муниципальный орган контроля в сфере закупок 

а 

54. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 

Укажите орган или органы контроля в сфере закупок, 
который правомочен провести плановую проверку 
муниципального заказчика: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 

в 



 

 

ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

в) муниципальный орган контроля в сфере закупок 

55. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите орган или орган контроля в сфере закупок, 
который правомочен провести плановую проверку 
регионального заказчика: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 
в) муниципальный орган контроля в сфере закупок. 

б 

Вариант 2 

56. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Принцип открытости и прозрачности информации о 
контрактной системе в сфере закупок не предполагает 
раскрытия информации: 
а) о доведенных лимитах бюджетных обязательств до 
государственных заказчиков; 
б) об извещениях об осуществлении закупок (конкурса, 
аукциона), сведения о которых составляют государственную 
тайну, при условии, что такие сведения содержатся в 
документации о закупке или в проекте контракта; 
в) о жалобах на действия (бездействия) участников 
контрактной системы; 
г) о заключенных государственных и муниципальных 
контрактах 

а 

57. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Нарушением принципа обеспечения конкуренции 
является: 
а) предъявление квалификационных требований к 
участникам закупки; 
б) размещение извещения об осуществлении закупки 
исключительно среди субъектов малого 

предпринимательства; 
в) предъявление различных требований к участникам 
закупки, являющихся субъектами малого 
предпринимательства, и у иным участникам закупки 

в 

58. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Принцип профессионализма заказчиков не предполагает, 
что: 
а) все члены комиссии по осуществлению закупок должны 
пройти профессиональную 

переподготовку или повышение квалификации в сфере 
закупок; 
б) заказчики должны определить специальных работников, 
ответственных за сопровождение 

процесса закупок товаров, работ, услуг в организации; 
в) работники контрактной службы, контрактный 
управляющий должны иметь высшее образование или 
дополнительное профессиональное образование в сфере 
закупок 

а 

 



 

 

59. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Отметьте, какие документы, в сфере планирования 
закупок, оформляемые заказчиком, подлежат 
размещению в открытом доступе посредством 
размещения их в единой информационной системе: 
а) план закупок; 
б) план-график; 
в) форма обоснования закупок; 
д) все указанные документы 

д 

60. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Отметьте закупки, которые подлежат обязательному 
общественному обсуждению: 
а) закупки с начальной (максимальной) ценой контракта 
более 100 млн руб.; 
б) закупки с начальной (максимальной) ценой контракта 
более 500 млн руб.; 
в) закупки с начальной (максимальной) ценой контракта 
более 1000 млн руб 

в 

61. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Отметьте процедуры, которые не проводятся в рамках 
общественного обсуждения закупок: 
а) обсуждение закупки в единой информационной системе 
посредством сбора замечаний и 

предложений пользователей и дачи ответа на них; 
б) очное публичное обсуждение закупок; 
в) проведение социологических опросов 

в 

62. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите основное отличие между конкурсом и 
аукционом: 
a) при проведении аукциона победитель выбирается по 
единственному критерию - цена контракта, а при 
проведении конкурса победитель выбирается по 
совокупности критериев (как минимум двух); 
6) при проведении аукциона победитель выбирается по цене 
контракта, а при проведении конкурса 

цена не играет значения, и победитель выбирается на основе 
оценки его предложений о качестве товаров, работ и услуг, и 
сведений о его опыте работы и иной квалификации; 
в) аукцион - это стадия проведения конкурса, когда среди 
отобранных найти на предквалификационном этапе 
участников конкурса, победителем признается участник, 
предложивший наименьшую цену контракта 

a 

63. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Конкурсная документация - это: 
a) совокупность документов, которые участник конкурса 
подает заказчик для участия в конкурсе; 
6) номенклатурное дело заказчику, которое он формирует 
после завершения проведения конкурса, в которое 
включаются все заявки участников конкурса, а также все 
документы, оформляемые заказчиков в рамках такого 
конкурса (извещение, протоколы, уведомления и т. д.); 
в) совокупность документов, оформляемых заказчиком, в 
которых содержатся вся необходимая информация о 

в 



 

 

проведении конкурса, необходимая участникам о для подачи 
ими заявок и формулирования своего предложения по 
условиям исполнения контракта 

64. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите вид отчета, в отношении которого Закон о 
закупках не предусматривает 

обязанность его формирования заказчиком: 
a) отчет о невозможности или нецелесообразности 
использования иных способов определения поставщика при 
осуществлении закупки у единственного поставщика 
(подрядчика, исполнителя); 
б) отчет о результатах проведения конкурса, аукциона, 
запроса котировок, запроса предложений; 
в) отчет об исполнении государственного (муниципального) 
контракта и (или) о результатах 

отдельного этапа его исполнения; 
r) отчет об объеме закупок у субъектов малого 
предпринимательства, социально ориентированных 
некоммерческих организаций 

б 

65. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите поставщиков (подрядчиков, исполнителей), 
которые могут не представлять заказчику обеспечение 
исполнения контракта: 
а) казенные учреждения; 
б) предприятие уголовно-исполнительной системы; 
в) организации инвалидов; 
г) субъекты малого предпринимательства; 
д) социально ориентированная некоммерческая организация 

а 

66. 
 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 

ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Заказчик создает приемочную комиссию для 
осуществления приемки поставленного товара 
(результата выполненной работы, оказанной услуги): 
а) во всех случаях для принятия результатов исполнения 
контракта (его отдельных этапов); 
б) в случае, если контракты были заключены по результатам 
проведения конкурсов или аукционов; 
в) в случае если цена контракта превышает 50 млн руб.; 
г) по своему усмотрению в тех случаях, когда сочтет это 
необходимым 

г 

67. 

ОК 01; ОК 02; 

ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Экспертиза предусмотренных контрактом поставленных 
товаров, выполненных работ, оказанных услуг 
проводится привлеченными заказчиком экспертами, 
экспертными организациями: 
а) во всех случаях осуществления приемки товаров, работ, 
услуг; 
б) в случаях, если принимается высокотехнологичная 
(технически сложная) или инновационная продукция; 
в) по своему усмотрению в тех случаях, когда сочтет это 
необходимым, а также в отдельных случаях осуществления 
закупки у единственного поставщика (подрядчика, 
исполнителя) 

в 

68. 
ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 

Укажите орган контроля в сфере закупок, который 
правомочен провести внеплановую проверку оператора а 



 

 

 

ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

электронной площадки по жалобе участника закупок на 
неправомерные действия оператора электронной 
площадки, допущенные при проведении электронного 
аукциона для нужд муниципального заказчика: 
а) федеральный орган контроля в сфере закупок; 
б) региональный орган контроля в сфере закупок; 
в) муниципальный орган контроля в сфере закупок 

69. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 
ПК 1.5; К1.6. 

Укажите лица, которые не являются субъектами 
контроля в рамках контроля в сфере закупок, 
осуществляемого федеральным органом контроля в 
сфере закупок: 
а) федеральные заказчики; 
б) региональные заказчики; 
в) контрактные службы; 
г) контрактные управляющие; 
д) комиссии по осуществлению закупок и их члены; 
е) уполномоченные органы (уполномоченные учреждения) 
ж) специализированные организации; 
з) операторы электронных площадок; 
и) банки, осуществляющие банковское сопровождения 
контрактов 

и 

70. 

ОК 01; ОК 02; 
ОК 03; ОК 04; 
ОК 05; ОК 07; 
ОК 09; ПК1.1; 
ПК 1.2; ПК 
1.3; ПК 1.4; 

ПК 1.5; К1.6. 

Укажите, что из приведенного ниже перечня не является 
объектом контроля в сфере закупок: 
а) результаты оценки заявок участников по неценовым 
критериям (критериям, относящимся к качеству и 
квалификации); 
б) обоснованность выбора способа определения поставщика 
(подрядчика, исполнителя); 
в) положения документации о закупке, касающиеся порядка 
оценки заявок по неценовым критериям (критериям, 
относящимся к качеству и квалификации); 
г) обоснованность определения дополнительных 
квалификационных требований к участникам закупки 

а 


