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Методические указания для самостоятельной работы по МДК 01.03 Организация и 
осуществление закупок для государственных, муниципальных и корпоративных нужд 

составлены в соответствии с требованиями ФГОС СПО к подготовке выпуска для получения 
квалификации Специалист по продажам. Предназначены для студентов, обучающихся по 
специальности: 38.02.08 Торговое дело. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Пояснительная записка 

 Данные методические указания предназначены для закрепления теоретических знаний и 
приобретения необходимых практических навыков и умений по программе МДК 01.03 
Организация и осуществление закупок для государственных, муниципальных и корпоративных 
нужд составлены в соответствии с требованиями ФГОС СПО к подготовке выпуска для 
получения квалификации Специалист по продажам. Предназначены для студентов, 
обучающихся по специальности: 38.02.08 Торговое дело. 

Целью самостоятельной работы студентов является овладение основными знаниями 
умениями и навыками в соответствии с требованиями ФГОС . 

С целью овладения указанным видом профессиональной деятельности и 
соответствующими профессиональными компетенциями обучающийся в ходе освоения 
профессионального модуля должен: 

иметь практический опыт:  
 выполнения торгово-технологических процессов; 
 составления договоров; 
 установления хозяйственных связей; 
 соблюдения правил торговли; 
 выполнения технологических операций по подготовке товаров к продаже, их 

выкладке и реализации; 
 эксплуатации оборудования в соответствии с назначением и соблюдения  
 правил охраны труда;  
уметь:  
 устанавливать хозяйственные связи, заключать договора и контролировать их 

выполнение;  
 управлять товарными запасами и потоками; 
 обеспечивать товародвижение и принимать товары по количеству и качеству;  
 оказывать услуги розничной торговли с соблюдением Правил торговли, 

действующего законодательства, санитарно-эпидемиологических требований к организациям 
розничной торговли;  

 устанавливать вид и тип организаций розничной и оптовой торговли; 
 эксплуатировать торгово-технологическое оборудование;  
 применять правила охраны труда, экстренные способы оказания помощи 

пострадавшим, использовать противопожарную технику; 
 снижать предпринимательские риски и принимать решения в условиях 

неопределенности.  
знать:  
 составные элементы коммерческой деятельности: цели, задачи, принципы, 

объекты, субъекты, виды коммерческой деятельности; 
 государственное регулирование коммерческой деятельности; 
 инфраструктуру, средства, методы, инновации в коммерции; 
 организацию торговли в организациях оптовой и розничной торговли, их 

классификацию; 
 услуги оптовой и розничной торговли: основные и дополнительные;  
 правила торговли; 
 классификацию торгово-технологического оборудования, правила его 

эксплуатации;  
 организационные и правовые нормы охраны труда; 
 причины возникновения, способы предупреждения производственного 

травматизма и профзаболеваемости, принимаемые меры при их возникновении; 
 технику безопасности условий труда, пожарную безопасность; 



 методы управления предпринимательскими рисками.  
Самостоятельная работа студентов способствует развитию самостоятельности, 

ответственности и организованности, творческого подхода  к  решению проблем учебного и 
профессионального уровня.    

Самостоятельная работа является обязательной для каждого студента и определяется 
учебным планом. Для организации самостоятельной работы необходимы следующие условия: 
готовность студентов к самостоятельному труду; наличие и доступность необходимого учебно-

методического и справочного материала; консультационная помощь.   
 

 

План-график выполнения СРС 

 

 

№ 

Наименование разделов и тем дисциплины, их 
краткое содержание; вид самостоятельной работы 

Форма 
контроля 

Зачетные 
единицы 

(часы) 
Раздел 3. Организация и осуществление закупок для государственных, муниципальных и 
корпоративных нужд 

1 

 

Тема 3.3. Осуществление закупок 

 Порядок составления технического задания. Оценка 
заявок. 
Порядок проведения электронного аукциона. 
Порядок проведения закрытого аукциона 

Вид самостоятельной работы: 
Самостоятельное изучение литературы. 

Собеседование 

4 

2 

Тема 3.4. Контракты 

Проверка контракта на соответствие требованиям 
Федерального закона от 

05.04.2013 № 44-ФЗ «О контрактной системе в сфере 
закупок товаров, работ, услуг 

для обеспечения государственных и муниципальных 
нужд» 

Информационное обеспечение контрактной системы 
в сфере закупок 

Вид самостоятельной работы: 
Самостоятельное изучение литературы. 

Собеседование 

4 

3 

Тема 3.5. Организация закупок в коммерческих 
организациях 

Определение ответственности за нарушение условий 
поставки по ФЗ-44. 

Планирование и обоснование закупок в 
коммерческих организациях 

Вид самостоятельной работы: 

Самостоятельное изучение литературы 

Собеседование 

6 

4 

Тема 3.6. Мониторинг, контроль, аудит и защита 
прав и интересов участников закупок  

Вид самостоятельной работы: 
Самостоятельное изучение литературы 

Собеседование 

6 

 Итого  20 

 

 



Методические указания по подготовке к собеседованию 

Собеседование – наиболее распространенный метод контроля знаний учащихся, вариант 
текущей проверки,  процессе которого преподаватель получает широкие возможности для 
изучения индивидуальных возможностей усвоения учащимися учебного материала. 

При подготовке к собеседованию  студент должен: 
1. Предварительно повторить теоретический материал темы (тем) по которой     

проводится  устный опрос. 
2.Ознакомиться с  заданием, уяснить его фабулу и поставленные вопросы.  
3. Продумать логику и последовательность изложения материала. Ответы  на 

поставленные вопросы  должны быть аргументированными. 
При оценке устных ответов студентов по дисциплине учитываются следующие 

критерии: 
1. Знание основных процессов изучаемой предметной области, глубина и полнота 

раскрытия вопроса. 
2. Владение терминологическим аппаратом и использование его при ответе. 
3. Умение объяснить сущность явлений, событий, процессов, делать выводы и 

обобщения, давать аргументированные ответы. 
4. Владение монологической речью, логичность и последовательность ответа, 

умение отвечать на поставленные вопросы, выражать свое мнение по обсуждаемой проблеме. 
 

 

Перечень рекомендуемой основной и дополнительной литературы, Интернет-

ресурсов, необходимых для освоения профессионального модуля. 
Основная литература: 
1. Жулидов, С. И. Организация торговли: учебник / С.И. Жулидов. — 2-е изд., перераб. И 

доп. — Москва: ФОРУМ: ИНФРА-М, 2022. — 350 с. — (Среднее профессиональное 
образование). — DOI 10.12737/987233. - ISBN 978-5-8199-0842-6. - Текст: электронный. - URL: 

https://znanium.com/catalog/product/1820262 2. Заволокина, Л. И. Мировая экономика: учебное 
пособие для среднего профессионального образования / Л. И. Заволокина, Н. А. Диесперова. — 

Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 182 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 

978-5-534-13765-1. — Текст: электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/497346 

3. Иванов, Г. Г. Экономика торговой организации: учебник / Г.Г. Иванов. — Москва: 
ИНФРА-М, 2021. — 182 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-16-

016902- 

6. - Текст: электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1343176 4. Иванов, Г. 
Г. Экономика торговой организации: учебник / Г.Г. Иванов. — Москва: 

ИНФРА-М, 2021. — 182 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-

16-016902- 

6. - Текст: электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1343176  

5. Изотова, Г. С. Управление государственными и муниципальными закупками: учебник 
для среднего профессионального образования / Г. С. Изотова, С. Г. Еремин, А. И. Галкин. — 2-е 
изд. — Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 396 с. — (Профессиональное образование). — 

ISBN 978-5-534-15057-5. — Текст: электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — 

URL: https://urait.ru/bcode/495531 

6. Кнутов, А. В. Управление государственными и муниципальными закупками и 
контрактами: учебник и практикум для среднего профессионального образования / А. В. 
Кнутов. — Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 316 с. — (Профессиональное образование). 
— ISBN 978-5-534-11348-8. — Текст: электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. 
— URL: https://urait.ru/bcode/495532 

7. Мамедова, Н. А. Управление государственными и муниципальными закупками: 
учебник и практикум для среднего профессионального образования / Н. А. Мамедова, А. Н. 



Байкова, О. Н. Морозова. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 

420 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-13829-0. — Текст: электронный 
// Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/495169 

8. Методы стимулирования продаж в торговле: учебник / С.Б. Алексина, Г.Г. Иванов, 
В.К. Крышталев, Т.В. Панкина. — Москва: ФОРУМ: ИНФРА-М, 2020. — 304 с. — (Среднее 
профессиональное образование). - ISBN 978-5-8199-0796-2. - Текст: электронный. - URL: 23 

https://znanium.com/catalog/product/1077649  

9. Саталкина, Н. И. Экономика торговли: учебное пособие / Н. И. Саталкина, Б. И. 
Герасимов. Г. И. Терехова. — Москва: ФОРУМ, 2021. — 232 с. — (Профессиональное 
образование). - ISBN 978-5-91134-485-6. - Текст: электронный. - URL: 

https://znanium.com/catalog/product/1287439 (дата обращения: 18.06.2022). – Режим доступа: по 
подписке. 

10. Стерлигова, А. Н. Управление запасами в цепях поставок: учебник / А.Н. Стерлигова. 
— Москва: ИНФРА-М, 2022. — 430 с. — (Высшее образование: Бакалавриат). - ISBN 978-5-16- 

011223-7. - Текст: электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1832388  

Дополнительные источники 

1. Безлапов В.В. Технологии управления внешнеторговой деятельностью региона: 
монография /В.В Безналов, С.А.Лочан, Д.В.Федюнин, А.Д.Петросян, руков. авт.колл. В.В. 
Безпалов.- Москва: РУСАЙИС, 2022-586 с. 

2. Волгина Н.А. Международная торговля: учебник/Н.А Волгина.- Москва: КНОРУС, 
2022.- 274с- (Бакалавриат) 

3. Иванов Г.Г. Организация торговли (торговой деятельности): учебник/Г.Г. Иванов. – 

Москва: КНОРУС, 2022. -222 с.-( среднее профессиональное образование) ISBN 978-5-406- 

09325-2 

4. Лазарева Н.В. Актуальные проблемы учета внешнеэкономической деятельности: 
учебное пособие/ Н. В. Лазарева. – Москва: РУСАЙНС, 2023. -122 с. ISBN978-5-4365-9920-5 

5. Современное торговое дело: учебное пособие/ кол. авторов; под ред. Л.Б. 
Нюренбергер Н.А Лучиной.- Москва: РУСАЙИС, 2022 – 138с. ISBN 978-5-4365-8388-4 

6. Сулоева А.А. Управление закупками в процессе принятия управленческих решений: 
учебное пособие (А.А Сулоев- Москва: РУСАЙИС, 2022-104 с. ISBN 978- 5- 4365-9728-7 

7. Трофимовская А.В. Эффективность контрактной системы в сфере государственных и 
муниципальных закупок в современных социально-экономических условиях: учебное пособие / 
А.В. Трофимовская, С.А. Сергеева, И.П. Гладилина – Москва: РУСАЙИС, 2022 – 80 с. ISBN 
978- 5-4365-9730-0 

8. https://urait.ru/ - Образовательная платформа «Юрайт». 
Справочные правовые системы: 
1. Консультант Плюс__  

 


